
Plan na biznes: 
Akademia 

Tresury Psów
Marta Miksa 

Pod nadzorem Andrzeja Przegrockiego



Założenia 

Pomoc doboru rasy psa/kota pod możliwości 
klientów

Pomoc w wychowaniu młodego pupila 

Szkolenia psów 

Porady behawioralne 

Profilaktyka zdrowotna małych zwierząt



Segmentacja 
klientów 

• Osoby decydujące się na pupila 
• Osoby posiadające psa/kota 
• Osoby mające problemy behawioralne ze swoim 

zwierzakiem 



Kanały 
dystrybucji 

Prowadzenie bloga/vloga –
kanał youtube, facebook, 
instagram 

Stanowiska promocyjne na 
wystawach psów/kotów 



Relacje z klientami 

• Indywidualne podejście do każdego 
klienta, 
wsparcie wiedzą i doświadczeniem 

• Prowadzenie grupowych szkoleń 
psów 



Strumienie 
przychodów 

Prowadzenie usług 

Prowizja na sprzedaży 
karmy/akcesoriów zwierzęcych 

Prowizja na reklamach na 
blogu/vlogu 



Kluczowe 
zasoby 

• Wiedza 
• Doświadczenie 

• Telefon 
• Samochód
• Komputer
• Dostęp do internetu 



Kluczowe 
działania 

Wyróżnienie się na rynku lokalnym i regionalnym 
– wiedza (doktorat oraz udział w konferencjach 
naukowych, szkoleniach) 



Kluczowi 
partnerzy 

FCI – ZWIĄZEK KYNOLOGICZNY W POLSCE 

WCF – POLSKI ZWIĄZEK FELINOLOGICZNY

KLINIKA WETERYNARYJNA 

FIRMY PRODUKUJĄCE KARMĘ DLA 
ZWIERZĄT

FIRMY PRODUKUJĄCE AKCESORIA DLA 
ZWIERZĄT 



Struktura 
kosztów 

Stałe: 
- księgowa 
- abonament telefoniczny 
- abonament interentowy 

Zmienne 
- licencje 
- udział w konferencjach i szkoleniach 
- materiały szkoleniowe
- paliwo 
- usługi montażowe filmów/tworzenia grafik 
- ewentualni pracownicy 



Dziękuję za uwagę! 


